
キヤノンMJグループの強み

ブランド

•  高品質なキヤノン製品
•  長年のビジネスを通じて培った 

お客さまからの信頼

顧客基盤

•  大手から中小の法人のお客さま
•  個人のお客さま
•  専門領域のお客さま
•  多種多様なパートナー

技術力

•  約4,000名のSE

•  全国のサービスエンジニア体制
•  先進技術 

（セキュリティ関連技術、Webアプリケーション自動
生成技術、映像・画像関連技術、数理技術）

財務体質

•  強固で健全な財務基盤
•  高い自己資本比率

キヤノンMJグループが注目する社会の変化

地球環境の保全・保護

デジタル化の浸透・加速

労働力の変化

働き方改革の加速

創造する価値

経済的価値
ROE

9.2％
ITソリューション売上

2,414億円
Edgeソリューション売上額

265億円
HOME、IT保守・運用契約件数

16.0万件
セキュリティソリューション売上額

370億円
ITO・BPO関連売上額

220億円

社会・お客さまの課題をICTと人の力で解決する 
プロフェッショナルな企業グループ

キヤノンMJグループ2025年ビジョン

（2022年実績）

キヤノングループの企業理念

社会的価値

キヤノン製品事業と
ITソリューション事業の組み合わせによる

事業を通じた社会課題解決

•  映像文化による豊かな暮らしの実現
•  安心・安全な社会の実現
•  働き方改革の支援z

•  生産性の向上
•  ホワイト物流の実現
•  フードロスの削減

地球環境との 
調和

責任ある 
サプライチェーン 

の推進

リスク・クライシス 
マネジメントの 

推進

健全なガバナンス 
の実行

多様な人材が 
いきいきと輝くための 
組織力の向上

事業活動

お客さまと
つながり続ける

マテリアリティ

期待 要請

くらし・しごと・
社会を進化させる
ソリューションの

提供

お客さまの 
深い理解
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個人の 
お客さま

大手企業、 
準大手・
中堅企業の
お客さま

中小企業の 
お客さま

専門領域の 
お客さま

独自性のある 
ソリューション

顧客ターゲットの
明確化による
収益性の向上

お客さまとの 
継続的な関係性の 

構築

商社 Sler ITプロバイダー

3つの機能を 
駆使した事業展開




